
Titel Der Weg zur erfolgreichen Unternehmensübernahme 

Datum, Uhrzeit 13. / 14. Juli 2018, jeweils von 12:00 – 18:00 Uhr 

Kategorie Seminar 

Themengebiet Nachfolge 

Inhalt Eine Existenzgründung durch Betriebsübernahme erfordert sehr viele 

Überlegungen, Entscheidungen und langfristige Planungen. Es müssen 

Informationen recherchiert werden, Anträge gestellt, Strategien entwickelt, 

Kosten und Umsätze geplant, Verhandlungen geführt, Behördengänge 

erledigt werden...und vieles mehr. 

Wo fange ich an? Was ist wichtig? Schaffe ich das überhaupt? Was darf ich 

keinesfalls übersehen? Was muss ich im Einzelnen tun? Bei der Vielzahl von 

Fragen ist leicht der Überblick zu verlieren. 

Das Seminar liefert den Teilnehmenden einen roten Faden. Es biete eine 

Orientierung und unterstützt bei der Beschaffung aller notwendigen 

Informationen. 

Themen:  

• Vorgehen bei der geplanten Betriebsübernahme 

• Projektmanagement als Werkzeug zur erfolgreichen Übernahme 

• Informationsbeschaffung 

• Kapitalbedarfsermittlung, Fördermöglichkeiten und Finanzierung 

 

Methoden 

 

Das Seminar ist ganzheitlich ausgerichtet und die Lernmöglichkeiten sind 

praxisnah aufbereitet. Zu den Methoden der Vermittlung gehören Übungen, 

Rollenspiele, fachlicher Input, Präsentationen, etc. 

Lernziel Entwicklung eines Übernahmefahrplans 

Referent/-in Dipl.-Wirtsch.-Ing. Dagmar Pilzecker, CMC/BDU, NLP Practitioner/DVNLP 

Dipl.-Kfm. Benedikt Queins, NLP-Master/DVNLP 

Zielgruppe Menschen, die ein Unternehmen oder einen Unternehmensanteil erwerben 

möchten 

Preis 570,00 € inkl. MwSt 

Die Teilnahmegebühr beinhaltet die Teilnahme am Schulungstag inklusive 

Tagungsgetränke, Snacks, Seminarunterlagen und Teilnahmebescheinigung. 

Max. Teilnehmerzahl max. 15 

Ort Bildungs- & Seminarzentrum NEUKIRCH, Südallee 37e, 54290 Trier 

www.bildungszentrum-neukirch.de 

Anmeldung Bitte nutzen Sie zur Anmeldung unser Online-Anmeldesystem 

Ansprechpartner/-in Dagmar Pilzecker 

Fon 06504  950583, Mobil 0173  7146428, Email info@cukpilzecker.de 

 


